	30 sekunžu prezentācija 
ir tava īsā, bet ļoti ietilpīgā atbilde uz jautājumu: 

 "ar ko tu nodarbojies". 

	Atbildot uz šo jautājumu, lielākā daļa cilvēku saka aptuveni šādi: "es vadu apmācības", "man ir pašam savs uzņēmums", "es pārdodu apdrošināšanu".  Protams, gana īsi, taču ne ietilpīgi un atbilde neaizķer. 

	Pamēģiniet citu pieeju - uz jautājumu atbildēt ar "kā es palīdzu cilvēkiem". 

	Piemērs1: Es esmu Normunds Reips. Jau vairāk kā 20 gadus palīdzu mazajiem un vidējiem uzņēmumiem viegli un bez būtiskiem izdevumiem sakārtot uzņēmuma biznesa procesus atbilstoši ISO grupas standartu prasībām. Iespējams, Jūs ziniet, arī kādu no Jūsu paziņām, kam šāds pakalpojums būtu noderīgs?
Piemērs2: Es esmu Normunds Reips. Palīdzu uzņēmumiem viegli, interesanti un bez lieliem ieguldījumiem uzlabot pārdevēju motivāciju par 25%. Vai esiet dzirdējis par androgoģijas pieeju? 

	Te zemāk "burvju" šablons, pēc kura sastādīt savu 30 sekunžu prezentāciju

	1. Es Jānis Ozoliņš / Ilze Rozīte 

	2. palīdzu  uzņēmīgiem cilvēkiem 

	3. sakārtot ar apdrošināšanām saistītos jautājumus tā, lai iestājoties apdrošināšanas gadījumam, (palīdzu) ......................................................................................... 

( aprakstiet jūsu klienta biežāko, lielāko, sāpīgāko problēmu)

	4.   viņš būtu pārliecināts, ka  saņems atbilstošu atlīdzību. (sasniegt, iegūt, panākt) ........................................................ (konkrētu rezultātu, kuru vēlams var izmērīt)

	5. Es jums saprotamā veidā parādīšu, kā jūsu gadījums ir viegli atrisināms.  (Parādiet, ka klientam tas "nebūs sāpīgi", tieši otrādi - komfortabli, viegli, bez lieliem izdevumiem). 

	6. Varbūt jūs zināt kādu paziņu, kuram vajadzētu būt vajadzība pēc līdzīgas problēmas atrisināšanas? (tiek lietota, atkarībā no situācijas)

	Protams, pēc sastādīšanas derētu to arī iemācīties raiti no galvas, lai vajadzības gadījumā nav jāmēģina no jauna radīt velosipēdu. 


30-ти секундная презентация

30-ти секундная презентация – это ваш краткий, но очень емкий ответ на вопрос «чем вы занимаетесь?».

Большинство людей, отвечая на этот вопрос, говорят примерно следующее «я работаю в фирме», «у меня свой бизнес», «я продаю удобрение». Это кратко, но это не емко, и это не цепляет. Попробуйте вместо ответа «чем Вы занимаетесь» отвечать «как Вы помогаете людям»

Например: Я Нормундс Рейпс. Помогаю компаниям малого и среднего бизнеса легко и без особых затрат увеличивать объемы продаж. Вы знаете кого-нибудь, кому бы я мог пригодиться?
Piemēram: Es esmu Normunds Reips. Jau vairāk kā 10 gadus palīdzu mazajiem un vidējiem uzņēmumiem viegli un bez būtiskiem izdevumiem palielināt pārdošanas apjomus (sakārtot uzņēmuma procesus). Vai Jūs ziniet, kam no Jūsu paziņām šāds pakalpojums būtu noderīgs? 

Итак, вот более продвинутый шаблон, по которому Вы можете составить свою собственную 30-ти секундную презентацию:

1) Я……………………. (Ваше имя)

2) помогаю (кому?)…………………….(описываете своего потенциального клиента)

3) В чем помогаете:…………………….(описываете самую сильную проблему Вашего клиента)

4) Достичь чего? Получить что?…………………….(конкретный результат, который желательно должен быть измеримым)

5) Покажите, что клиенту будет комфортно. Например, легко и без особых затрат

6) Знаете ли вы кого-то, кто может быть заинтересован в решении этой проблемы? (Необязательная часть, которая применяется в зависимости от ситуации)

Составьте по этому шаблону свою 30-ти секундную презентацию, выучите наизусть и используйте ее везде: на тренингах, при публичных выступлениях, при совершении холодных звонков и т.д.

